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EN MEDIO DE RESULTADOS POSITIVOS
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Unﬂabs pOIle la IIlll'a eIl llOI'te y Sur del Peru Para Unilabs, el primer se- Unilabs reveld que también
mestre del 2023 marcdlare- construird unnuevo labora-

para futura expansion de laboratorios

En los ultimos ocho meses,
Unilabs ha abierto ocho nue-
voslaboratoriosanivel nacio-
nalen Piura, Huacho, Chim-
boteyotrasciudades, Encada
sede, lainversiénoscilaenire
US8 500,000y mas de US$ 2
millones.

Giancarlo Sanguinetti,
CEO de lacompatiia suizade
soporte aldiagndstico en Pe-
i, sefialé que hanllegado asi
a 32 puntos (laboratorios,
centros de venta y atencion)
anivelnacional.

“Loque se hard a mediano

ylargoplazoes mirar nuevos
mercados, el norteyelsurpa-
ra ser precisos”, comento a
Gestion.

En detalle, adelantd que
esperan reforzar supresencia
en Huacho, Chimbote, Chi-
clayoy Piura. “Enalgunos de
ellosyaestamos, perolaidea
es ircomplementando estas
sedes con todo el portafolio
(de servicios)”, anotd.

Refirié que cada sede
puede tener un retorno de
inversiénentre dosy cuatro
afios.
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Unilabs. Tiene 32puntosenPeni.

EN CORTO

Serviclos. Las pruebas de
laboratorio representan
el 60% de las ventas de
Unilabs, 20% proviene de
Ima ¥ 20% restant
de anatomia patoldglica.
Por tipo de cliente, el 80%
de lafacturacion se obtle-
ne mediante ventas B2B,
sinembargo, lametadela
empresa en los slgulentes
dos afios es encontrar un
balance con el B2C.

cuperacion total del negocio
tradicional, coningresosque
ya no comprenden los picos
delcovid-19. Asi, la compa-
fifa ya supera las cifras del
2019.

Enlos prdximos aiios, San-
guinetti proyecta un creci-
miento de 10% anualmente,
0 15% en un escenario mas
optimista.

“Estamos apostando mu-
choporuncrecimientoorgs-
nico dadala inyeccién de ca-
pex que hemos tenido a tra-
vés de la apertura de nuevas
sedes, tomando en conside-
racién nuestros tresejes (la-
boratorio, anatomia patold-
gicae imdgenes)”, dijo.

torio central y centrode pro-
cesamiento en Peri, enel
marcodeunacuerdoestraté-
gico de 20 afios con Real Pla-
za Puruchuco, del grupo In-
tercorp. La iniciativa se eje-
cutara entre fin de afio y el
primer trimestre del 2024.
“Por tamario, dimensidn,
tecnologia y capacidad de
atencién, este centrode aten-
cidn de laboratorio y procesa-
Miento MAarca un nuevo es-
tdndar en la salud”, declard
Sanguinetti
En este proyecto, la inver-
sidnoscilardentre S/ 15 millo-
nesy 5/20 m.illones En la ac-
yacuentacon
trescentrosde procesamiento.



